
F o R M A T O 4

Serv icio Nacional de Aprendizaje SENA Sector: Agro pecyar;o m
Su bdirecci 6n Tfcnico-Pedag6gica Espec ialidad : Cultivo de Pi i'l a ITIIII:I:iliJ

Bl oque Modular : Comercial ización 111 1 12 1019 11 141

MODULO INSTRUCC IONAL : Cosec ha . 1 1 111 2 10191114 10 111

Obj et ivo de' Módulo :
Dado un Cul t i vo de Piña en periodo de cosecha , una mano de obr a herramientas y empaQues el trabajador·alumno estará
en condi ciones de recoger, c l as i f icar , sel eccionar v acopi ar y empacar el producto de t am manera que tenga las ca-
ractéri s ti cas de peso y cal i dad exi gi das por el me rcado.

Requisitos :

O P E R A C 1 O N E S

1. Recolecc ión. 7.

2. Sel ecci ón. 8 .

3. Clasifi caci ón. 9 .

•• Acopio. 10 .

5. Empaque. 11. I
6. 12.



C o N T E N [ D O S

TECNOLOGICOS BASICOS (De Fundamentaci6n) DE 1NTEGRAl 1DAD

- Epocas de reco lección de l a p i ~a. Cálcu l o matemá t ico sobre por centajes . - Cui dado en el manej o de herra-
re nd imiento . cos tos . mientas de ma no .

- Cómo l ograr uniformi dad en la
madu ración . - Cuidados en el manejo de l a fru ta.

- Vida productiva de l a piña.

- Sel ecci ón y cl as i f icac i ón de
piña . por tamaño y s azón•

..

ESTRATEGIAS DE APRENDI ZAJE SUGERIDAS

- Demos traciones.

- Días de f ormación en recol ección.



RECURSOS NECESARIOS PARA DESARROlLAR El MODULO

EQUIPOS Y KlClUINAS HERRAMIENTAS Y MATERIALES MATERIAL OIDACTICO

JDENTI FICAe1OH JDENTIFICACIOH
,

10000JFICAClON,

- Tr acto r . - Ma chete .

- Zor ra o vagón . - Cuc hi l l o .

- Mul as o bueyes . - Canas tos .

- Zur ro nes de cue r o

- Cos t a l es .

I
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F o R " A T O 4

Servicio Nacional de Aprendizaje SENA Sector: Agropecuari o m
Subdi recc i 6n Tfcnico·Pedag6gica E$pecial idad : Cul t ivo de Pi í'la ITJ:iliIili]

Bloque Modular: Comerc ia lización 11 111 2101 91 1141

MODULO INSTRUCCIONAL: Mercadeo. 11111 21 01 9111 41 0 121

Objet i vo del Módulo:
Al terminar el médul o instrucci ona l y con ayuda del i nst ructo r e l trabajador-a lumno estará en capaci dad de realizar
e l proceso de mercadeo de la pií'la corre cta~nte. El obj e ti vo se cumpli rá si se contempl an los diferentes factores:
conserva ci 6n. transporte . mercad~ termi na l es e intermedios . normas técnicas para comerci al i zar y of erta y demanda .

Requ i sitos :

O P E R A C 1 O N E S

L Conservaci ón. 7.

2. Transporte . 8 .

J . Venta. 9.

4 . 10 .

5. [ n.
112 .6 .



C o N T E N 1 D O S

TECNOlOGICOS BASICOS (De Fundamen t aci ón) DE INTEGRAl lDAD

- Técni cas de conser vac i ón. - Cá l culo matemát i co sobre porcen- - Valo res humanos .
tajes . rendimientos. cost os.- Canales de mercadeo .

- Técni cas d. transpor t e .

- Márgenes d. come rc i al i zaci ón.

ESTRATEGIAS DE APRENDIZAJE SUGERIDAS

- Asesoría
- Visita a mercados tn t ermedt cs y te rminales- Ut i l i zaci ón medios audiovisua les.



RECURSOS NECESARIOS PARA DESARROLLAR El MOOUlO

EQUIPOS t MAOJINAS HERRAMIENTAS ., MATERiAlES MTERIAl DIDACTICO

lDENTIFJCACION JDENTJFICACJOM • lOOlTIFICACIOII,
•

- Tra ctor . - Cuchillo .

- Cami ón. - Se r r ucho .
•

Zo rra o vag6n . Punt1ll1 as . I- - I
- Caj as o t ab l as .

I

- Pape l .
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