
S I d iVId imos la ca n Uda d de produc lO!Io obte-nidos en la vereda
por e l nUrnt·ro de Jo malt.'s que s ... uultzan o bte nd re mo s la
PRODUCllVlDAD F1S 1C A del trabajo. es d ...c tr. c ua r no s jor­
na les s on neceeence por W1ldad de prodccroe .

Elllr .. "'11518 no. p"'mUlInIo dar una uU U·
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Re ('ordemo~ qU<" la P RODUCTIVIDAD DF..L 1RABAJO de-pe n­
de de vanos fa c tore s . los c uales ya e studiamos e n la c a rt illa
2 .DESARROU..o CO :'li EQL1DADo .
A e Sla a l tun¡, d .. lluo.·S lro e s tudio dlsponerroos dO' nlllt"ha InA"
InfonT\ac ión qUl'" cuando ve ta mos. e se tema . ahora e S más
fá cil RELACIO :'-lAR c a da uno d e e stos factore s c o n la can­
Ud a d d ... p roch.K'to " Obl"llldo.. y "'u tnfl ...... roria e- rr lo.. r-oe tos do:­
producc ión.
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RElENCIOIIi DE Exr2Em ::.¡n;s
F.CONO MlCOS.

ME...IORAMIENlO DEL PRECIO
DE: MERCADO .

....L.'MF.NlO DE:U PRODUCCIO!Ii
YU. PRODt.C11VIDAD DEL
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En t.Il AHEA Ufo: lNGtu-;sQS .... a~ru....n lo..
pro <1..... t""~..n<l"'" ...,rcon;

Los p royecto s. dlr1¡;l;ldo!l a " ..tere r excedentes económicos
son equcuo» qtr " .. n-üen- n a l establecimiento de a¡¡troln·
duslr1as o al n:-fonamlo:-nt" o r o nfo nnac ión de o rJI:a nl".a·
c lorrs para el c o re- urrsc familiar. c o mpra. de hl-rrdmlentas.
equipos e inslll1ln S, .. hum> y c ré d ito destinado a la prodoc­
r-tó n. la CO fT1l" re ta 117.<\<"Ión. etc .
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F... .o ..,. lo <1........ n........ PRIORlZAR.
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"w,..n''' ' Lo produt'("jón.1a prod ld'''' <tri ""hoi,,, ~ ln""'-
..O" o ,..,.. n dr n"')'01 a m.-rnr Import"ocllt ~;,. <tr.. lr d ..ho-
a pll r aq l pnoc lpl<> qur die.. ,

¡ PIUM~;RQ lO l'f(IMF..RO Y Dt;sPl;K,> U. M~:SlO '

Ot-spués de e lltudlartos deterndarneme torremos lo s aspec ­
to s que ma.lI Ilúluyan pala que la cantidad de prnductos obte­
nidos sea haJa o en la elevación de lo s costos d", producción.
Sobno estos ra c tcree ha de lrabaJarse para f1Y)dlflcarlos y una
~z eeconrradas las soluckmes e laborar lo s proyectos.
es peclflcos que busc an mejorarla producc ión. la producth1­
dad dd trabaje y los lllgn'sos de la comunidad .
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Con bast:' t:' n et c uad ro 9 y la e-spueera de la página 3 1 e n la
cart illa 6.l;'alculemos c uá jee son los excecentee económicos
q ue lfa m rt(' re la l;'omunldad por c onc-epto de Insumos
comprados , 1nte re s ('s pagados , reposición de equipos y
trfT3m1e ntas. e le .
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SI obtC' nemos un crédito por diez millo nes de pesos y
pagamos un Interés de e i~ eatartamos cC'dlcndo a quien
otorga e l préstamo esta suma:

,
Oboorl'W"m<'" . lllunoB "J<'~ dondr
.... .. . k"ub1 !lo tnL...r ""18. ~ .. iDo.. •
.... m... por .lllunos ...., pc....

C uando adquírtmcs Insumos. equipos o be rrarrueruae ¡damos
a ganar a l vendedor un min1 mo del 5% sobre e l valor de la
compra . SI e) negocio ha te nido un valor de un millón de
pes o sta gana ncia del vendedor-se c a lc ula rla asl:

Hemo s lrall.':lfel1do do s mllloflll's de pesos qu(' podrlan halx- r
quedado en la ~",da s 1e xreuera lila c oopemUva dt' ahom} y
c redno. 10 quc e seana aunr nt a ndo los logre 50s d e la comu.
nldad nuevamente .

VALOR DI': CO~ll'liA
SI UO.IU)

== "

SI la c o nun1dad a tnnTs de una OrRa nl zoacló n dts frtb uvera
eetos ejernemos, la ganancia q~ctarla e rr la "" ....da a URo­
tando los logre,m s e n la pobla c ión.

E1 "sluctlo y a nális is d.·¡ ANEA DE I~GRt::SOS. nos ha mostr.... ·
do lo s pJinclpales pmblrm a .. o nec ...sida dC's v la .. eau.. .... que
lo!i o ngtoan. Con base e n ('110 trmo... plam..·a do alt ..mauva e
d....o ludón lproyt'clo" ...spt."(' ¡flro'l'l. resumamos en .. 1rUildm
el.. la página slgul" llI~ C'1 trebejo q ..... dC'sannllamo.. .
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