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ANEXOS 9.5 ORIGINALES PARA
•

TRANSPARENCIAS MODULO 5
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MHnOIO Posl<osecha y ComerClahzación do ElofojO. Programa Posl·oo5OCha. Cor""oOlo SE NA · ROlno U nido

MERCADEO DEL BORO.J Ó

- - - - - - - - - - -•••-------- - - -

• El fina l de la cadena post-cosecha lo constituye la
comercialización con destino al consumidor.

•••••
• El agricultor debe planear la producción con base

en las exigencias del mercado para asegurar la
venta del producto.

Bor. T-S.1



•••••

Ma""JO Post_cosecha y Comerci alización de Borojó , P rograma Post_coroecha , ConvenIO SEN A - Re ino Unido

MERCADEO DEL BORO.JÓ

•• • ••

• Los agricultores deben organizarse en torno
a la comercia lización de sus productos, la
inv est ig ació n d e m e rcad o s , diseños de
estrategias de comercia lización, canales de
distribu ción y m ed io s adecuados de
transporte asegurando e l mejoramiento de
s us ingresos y lo g ra n d o s e r más
com petit ivos.
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ManeJO Post-cosecha y Comercia lizaci60 de Borojó, P'ograma PolIl-co&fl'Cha. ConvenIO SE NA · Reloo Unido

CONCERTACiÓN ENTRE PRODUCTORES
Y COM PRA DORES

- - - - - - - - _ . • ••._----- - - -
VENTAJAS PARA LOS PRODUCTORES

• Mirar alternativas y oportunidades para mercadear
sus productos.

Requerimientos de los mercados en calidad ,
tamaño y acondicionamiento.

• Tipo de empaque.

•• ••••

I • Número de unidades por empaque y precios .

Bar. T-S.3



Manejo Posl ·cosecha y Comercialización de Barajó . Programa Post·cosecha . Convenio SENA - Reino Unido

CONCERTACiÓN ENT RE PRODUCT O R E S
Y COM PRADO R E S

••• ••
V ENTAJAS PARA LOS PRODUCTORES

_ Reciben información de zonas de producción .

_ Épo cas de cosecha .

· _ Volum e n de respuesta de los productores .
••
: _ Aseguran abastecimiento de los mercados.

Nota : E l beneficio para productores y compradores
es que ambos ganan en el mercado.
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Man"", Posl ..:osed'1a y Come<'ci3l.zaeión de Bototó· Prog rama P08l..:osed'1a. ConventO SE NA · Re'no Unodo

PRINCIPALES MERCADOS

- - - - - - - - - .•••. --- - - - - - -

•••••

MERCADO
AGROINDUSTRIAL

Pulpa
Vino
Vinagre
Mermelada
Arequipe
Bocadillo
Jalea

Bor. T-S.S



M a nejo Post-cosecha y Comercia l,zacfón de Borojó . Program a Post-cosecha , Convenio SENA - ReIno Unido

PRINCI PALES MERCADOS

- - - - - - - - - - . • • •. - - - - - - - - - -

•••••

MERCADO
INSTITUCIONA L

Fruterías
Hosp ita les
Po licía
Heladerías

Casinos
Hoteles
Restaurante

Colegios
Empresas
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