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MATRIZ DE IMPACTO

Nombre y firma del responsable de la ejecucion

Ejemplo
Nombre del grupo: Vereda:
Nombre del paquete: Fecha:
Nombre del modulo:
Problema priorizado Causas del Indicadores |Recomendaciones Resultados
problema esperados
Precio pagado a los = F’md”c_t” = Porcentaje de Seleccionar Aumentar
productores, el 40% ET“'EQE Sk _ incremento en y clasificar el en un 20%
del valor esperado ninguna seleccion | o hrecio por producto. el precio por
por falta de seleccién Y €n empaques caja. caja, en una
y clasificacion. Inadecuados. ano.
La utilizacion de La fruta sufre Porcentaje Seleccionar Disminuir
empaques inadecuados | dafos de fruta empaques hasta un 5%
hace que se pierda el mecanicos. deteriorada adecuados. la pérdida del
15% del producto por por danos producto en
dafnos mecanicos. mecanicos. un ano.

Nombre y firma de quien supervisa el trabajo
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CUADRO DE SEGUIMIENTO
Ejemplo

Vereda:

Nombre del grupo:

Nombre del paquete:

Fecha:

Nombre del modulo:

No. Evaluacion:

Problema priorizado

Resultados esperados

Avance o logros

Nuevos compromisos
para alcanzar el objetivo

Precio pagado a los
productores, el 40% del
valor esperado por
falta de seleccion y
clasificacion.

Aumento en un 20%
de los precios por
caja en un ano.

Se aumento en un
10% el precio por
caja.

Capacitar productores
y operarios para que
realicen adecuadas
labores de seleccion y
clasificacion.

La utilizacion de
empaques
inadecuados hace
que se pierda el 15%
del producto por
danos mecanicos.

Disminucion de dano
hasta un 5%, la
perdida del producto
en un ano.

La meta se cumplio.

Difundir las ventajas de
utilizar el empaque
adecuado para
disminuir perdidas
post-cosecha.

Nota: La columna de resultados logrados se va llenando a medida que se reportan dichos resultados.

Nombre y firma del responsable de la ejecucion

Nombre y firma de quien supervisa el trabajo

opIuM ouIaY - YNIS oluaauoy) ‘Bysasod-jsod ewelbold -oloiog ap ugioezieniawo) A eyoasod-jsod olauep



£e-t

MATRIZ DE IMPACTO

Nombre del grupo:

Vereda:

Fecha:

Nombre del paquete:

Nombre del modulo:

Problema priorizado Causas del
problema

Indicadores |Recomendaciones

Resultados
esperados

Nombre y firma del responsable de la ejecucion

Nombre y firma de quien supervisa el trabajo
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CUADRO DE SEGUIMIENTO

Nombre del grupo:

Vereda:

Nombre del paquete:

Fecha:

Nombre del modulo:

No. Evaluacion:

Problema priorizado | Resultados esperados

Nuevos compromisos

Avance o logros | aicanzar el objetivos

Nota: La columna de resultados logrados se va llenando a medida que se reportan dichos resultados.

Nombre y firma del responsable de la ejecucion

Nombre y firma de quien supervisa el trabajo
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Manejo Post-cosecha y Comercializacion de Borojo. Programa Post-cosecha, Convenio SENA - Reino Unido

RESUMEN DEL MODULO 3

En la preparacion del borojo para su comercializacion intervienen una serie de
operaciones que dan como resultado final un producto con buena presentacion para
el mercado, reduciendo las pérdidas y mejorando el rendimiento en beneficio del
productor.

Cuando el producto es cosechado se ejecutan luego las operaciones de seleccion,
clasificacion, limpieza o lavado, embolsado y empaque. Para ello es necesario
construir o adecuar un sitio que sirva de ramada lo que comunmente se denomina
como empacadora o centro de acopio.

® Elempaque influye en la conservacion de la calidad y le da mejor presentacion
al producto para el mercado.

® Se requiere mejorar el tipo de empaque y asi reducir las pérdidas. Lo mas
aconsejable es la utilizacion de las canastillas plasticas.

El operario debe ser capacitado acerca de las especificaciones que requiere el
mercado para asi asegurar la venta y mejorar los precios del producto.
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